o Qeconodata

A mais assertiva plataforma de dados para prospecgéo B2B
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A Econodata

Apoiamos equipes comerciais a venderem mais e melhor com inteligéncia de dados hd quase 10 anos.
Temos uma equipe multidisciplinar especialista em tecnologia, vendas, marketing e finangas, que
trabalham orientados por resultado e pelos nossos valores:

FOCO INTEGRIDADE MOTIVAGAO EVOLUCAO HOLISMO
Definir Criar e Todas as Buscar Compreender
prioridades cumprir um Nossas sempre d | que o todo é
para garantir SLA de acgoes sdo melhoria ‘ maior que a
as melhores confianga orientadas continua, soma de
entregas. muatua nas pelo nosso pessoal e todas as
relagoées. propodsito. profissional. partes.
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Com a plataforma
Econodata voceé pode:

3 Trabalhar com leads pré qualificados com o

© menor custo através de pesquisas ilimitadas Calculadora de Mercado
' em uma base com mais de 20 milhées de
empresas ativas; B T 22358834 24.029.628 14anos
N, =+ Mapear o seu mercado para encontrar o D e,
_..@ seu perfil de cliente ideal - ICP; -

Avancados

CNP)s©®

et Consultar a base de dados para prospeccdo -
’;,T;‘ B2B com a maior assertividade do mercado; T ——

Qualificagdo de Leads

K

Otimizar o tempo operacional do seu time
/I'$ comercial para ter ganhos significativos de
produtividade e receita;

Segmentar seu mercado com preciséo para
acelerar os processos de prospeccdo.
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Ja ajudamos mais de 400 clientes de diversos setores:
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Depoimentos

hivec!plud

emperesa orax
1

Dobramos o nimero de agendamentos
nos 6 primeiros meses com a Econodata
em comparagdo com os 6 meses
anteriores a aquisicdo da plataforma. Um
crescimento de cerca de 120%.

Matheus Souza
Lider de Pré-Vendas
Hivecloud

Qeconodata
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Tendo em vista o valor investido, o retorno
sobre investimento é positivo. Por se tratar
de um cliente que ficard conosco por, pelo
menos, 1 ano, com nosso tiquete médio, com
3 a 4 clientes ja conseguimos bancar a
mensalidade da ferramenta.

Bruno Tibo
Coordenador de Mercado
Unimed Norte de Minas
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Pacotes,
Investimento e
Condigoes
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Proposta Personalizada:

Abaixo estd o detalhamento de funcionalidades e beneficios para o seu plano:

- — Suporte via ~EN)- Onboarding Plus
D Tutoriais . SLAde Gerente de
em Video @) E-mail e Tickets: até 24h 8_8 2encont!'os & Contas Dedicado
—O— Telefone online
Faturamento
Presumido + @ Tags Integragéio via
Regime Personalizadas API
Tributdrio
° . s
Investimento: 01 usuario
Mensalidade: R$].069,00 Observagaes:

Onboarding: R$750,00 (taxa Gnica)

Qeconodata

* Valores para fidelidade de 12 meses
* Néo é possivel acesso simultGneo com mesmo usudrio
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Proposta Personalizada:

Abaixo estd o detalhamento de funcionalidades e beneficios para o seu plano:

Investimento: 01 usudrio
Mensalidade: R$996,00

Onboarding: R$697,00 (taxa Gnica)

Qeconodata

Regime
Tributario

Personalizadas

D Tutoriais ~ sul:?:,‘eq‘i’:: @ SLA de é@é Onbozq ;:I":'ognz:g: Gerente de
em Video Tickets: até 24h = . Contas Dedicado

—O— Telefone online
@ Tags Integragéio via

API

Observagoes:

* Valores para fidelidade de 12 meses
* Néo é possivel acesso simultGneo com mesmo usudrio




Condic¢oées para Contratacéo

Ver Minuta do Contrato

Franquia de: 100 empresas
extraidas/meés

N\

Usudarios: 01
e
Fidelidade de:

12 meses

Formas de pagamento:
Boleto bancdrio ou cartdo de

crédito recorrente

Buscas por UFs: 01
Estado

Qeconodata



https://docs.google.com/document/d/e/2PACX-1vQj03LVruVHY-Cf1RB7MG5wfQNXW6pRTctNptF8iJGlwuaU3uaM8CAR5KUXstRxR5N0cxr9So7Iw-J_/pub
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Uso dos Créditos:

100

Para exportar em Excel ou CRM*

+ Pesquisas de empresas sdo ilimitadas,
porém as extragdes dos cadastros para
uma planilha ou para outro sistema
possuem limite;

+ Pela plataforma, & possivel segmentar e
escolher empresas para exportagdo
para Excel ou envio para um dos
sistemas jd integrados;

+ As extrages ndo utilizadas séo
cumulativas;

« Empresas ja extraidas ndo consomem
saldo de créditos.

* Novos créditos sdo disponibilizados todos os meses durante a vigéncia do contrato;
* Os créditos s@o cumulativos (1 crédito = 1 CNPJ Extraido);
* Exportagcdo para CRM somente se o plano contemplar Integragdo via API.

Qeconodata
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-Onboarding Plus

Nosso time de Sucesso do Cliente realizard 2
encontros online de até 60min cadao, até 30 dias da
contratagédo da ferramenta:

Consultoria de inteligéncia de mercado com
andlise de carteirg, importacdo de bases
externas e mapeamento de mercados
potenciais com os filtros ideais;

Treinamento completo das funcionalidades da
plataforma, incluindo os recursos de validagcéo
de telefone e geragdo de emails vdlidos;

Benchmarks de melhores praticas de
prospeccdo de acordo com o processo da
empresa,;

Definicdo das metas de vendas e alinhamento
do plano de agdes.
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— Gerente de Conta

Garantird que vocés estejam atingindo as metas
estabelecidas na fase de Onboarding e os ajudard a
manter o ritmo de sucesso com a Econodata:

Acompanhamentos, se necessdrio mensais,
do plano de agbes;

vendas para alinhamento do processo de

% Quando necessadrio, andlise dos cendrios de
prospeccdo;

Revisdes trimestrais de resultado, com
reavalia¢gdo de objetivos, métricas e plano

\\/_/ de agodes.

Qeconodata
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Etapas da Contratacao:

- Definicdo do plano
(recursos, regides, extracées,
gtd de usudrios e etc)

Qeconodata

®
Contratacéo

- Esclarecimento de davidas

- Assinatura do Contrato

- Pagamento do plano

- Agendamento do onboarding

Onboarding

- Configuracgdo Inicial e apoio
na implementagdo da
estratégia de segmentagdo e
prospecg¢do com a plataforma

Acompanhamento

- Monitoramento da sua jornada
de prospecc¢do com a plataforma,
através do nosso time de Sucesso
do Cliente
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Prontos para turbinar
suas vendas B2B?
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Meus contatos:

Telefone
(51) 3024.5688

Website

www.econodata.com.br

S A Email

marina.otoni@econodata.com.br

Marina Otoni
Executiva Comercial

Qeconodata
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